Aquilab a la conquéte
de nouveaux marchés

Loos. Le leader national du contréle qualité et
de I'évaluation des traitements par radiothérapie
prend franchement le tournant de I'export.

#

Nous sommes en
(( phase de transition, d

laube d’un nouveau
projet ». Pour le cap de ses dix
ans, le président d’Aquilab,
David Gibon (photo), engage la
vitesse supérieure. La Pme
d’Eurasanté — environ 2 M€ de
CA en 2010 — développe et
commercialise des logiciels de
controle continu de la qualité
et d’évaluation en imagerie mé-
dicale et radiothérapie. De 30
salariés actuellement, leffectif
passera a 35 en fin d’année pour
atteindre une cinquantaine
d’ici deux ans, sur une surface
de locaux doublée dés octobre.
Des embauches en «middle
management », support client
et R&D pour fidéliser les clients
actuels, développer I'export et
I'innovation.

Filiale en Allemagne

La R&D mobilise 20 % du CA,
avec une aide importante du
crédit impdt-recherche. Aquilab
vient d'étre retenu comme chef
de file de deux projets de recher-
che européens, qui regroupent
12 partenaires dans cing pays ;

> Le coeur d'activité d’Aquilab : la qualité des examens d'imagerie.

elle y investit 5 M€ sur cing
ans. I s’agit, en partenariat avec
les meilleurs médecins spécia-
listes, d’améliorer I'utilisation
des imageries médicales, par
exemple dans le dépistage du
cancer en fournissant des infor-
mations complémentaires per-
mettant une vision plus claire ;
«en étant plus précis, on peut
mieux cibler le traitement ».
Le eceur de cible d’Aquilab est
la radiethérapie, pour laquelle
les logiciels développés par
Pentreprise sont leader en
France, Mais ce marché y
concerne moins de 200 cen-
tres. Le développement passe
donc par 'Europe. L'entreprise
v exporte déja mais I'objectif
est de dépasser 20 % du CA fin
2011 (10% actuellement) et
surtout, d'aborder I'Allemagne,
« un gros marché difficile ».

Une filiale y sera implantée 4 la
fin de I'année, avec une force
commerciale et des partenaires
hospitaliers. « C'est un marché
de niche, il faut aller vite ». De
fait, David Gibon ne perd pas
de temps. Fin octobre, il sera

au congrés américain de radio-
thérapie, & Miami, pour préparer
larrivée d’Aquilab sur le marché
US dés 2012,

David Gibon est issu du centre
Oscar-Lambret ot il pilotait les
projets technologiques autour
du cancer. 1l a créé Aquilab
avec Philippe Bourel, directeur
général, en 2000 grice au
concours national d’aide a la
création d’entreprises de tech-
nologies innovantes. Aquilab
est aujourd’hui 4 un tournant.
Trois ans aprés l'ouverture du
capital au fonds régional Re-
Sources se pose la question de
la recapitalisation. «Il faut
maintenant appuyer sur l'ac-

‘célérateur, »

Les banques, promptes 4 suivre
les investissements technolo-
giques, se montrent frileuses sur
Pimmatériel, déplore le diri-

geant. Les fonds propres suffi-
ront aux premiéres embanches
mais aprés? s’interroge-t-il.
« Nous sommes une petite Pme
confrontée G des probléma-
tiques de grosse entreprise a
Uinternational »,
David Gibon, qui doit notam-

commente '

ment faire face aux disparités

européennes en matiere de
droit social et des affaires.
SP.3



